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B2B. Los primeros clientes son los más difíciles

Equipamiento ferroviario

Alicante - Murcia High Speed Line

Transporte ferroviario

Barcelona R1 Commuter Line

Transporte y defensa

Madrid – Seville High Speed Line

Transporte aéreo y ferroviario

Casablanca – Rabat Line

Consultora Ingeniería

Al Qassim – Riyadh Line

Asesoría jurídica

Singapore NSRL&EW Lines



El objetivo es vender

Problema

Conocer problemas de la 

industria antes de inventar 

nada

¿Nuestra solución da valor? 

¿Alguien está dispuesto a 

pagar por ella?

B2B, ¿Cómo conseguir que 

confíen en nosotros?

¿La solución realmente 

resolvió los problemas de 

nuestro cliente?

Nuestra experiencia

Valor Confianza Recurrencia



Retos
Cultura

Aversión al riesgo

Start-ups generadoras de progreso

Innovación abierta

Administración

Costes de arranque y operación

¿Está la administración preparada 

para trabajar con nosotros?

Inversión

¿Somos atractivos para los 
inversores?



A pesar de todo, es posible
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