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1.Introducción

COORDINACION Y 
GESTION



2. Fase de negociación

Se centra principalmente en llegar a un acuerdo en materia
presupuestaria incluyendo el presupuesto total del proyecto, así
como su desglose por periodos.

Además:

• Se acuerda la fecha de inicio y cierre del proyecto.

• Se establece el calendario de los periodos de los reports.

• Se aclaran las subcontrataciones.

• Se determinan costes (totales y subvencionables).

• Se fija la máxima contribución financiera.



a) Firma del Grant Agreement (GA) y Consortium Agreement (CA)

b) Plan de trabajo

c) Coordinación del consorcio en un entorno internacional

d) Gestión administrativa

e) Gestión técnica/financiera

f) Impacto

3. Fase de ejecución



a) Firma del Grant Agreement (GA) y Consortium Agreement (CA)

GA es el documento legal que establece los derechos y las
obligaciones de los socios y sus relaciones con la CE.

CA es el documento legal por el que se formaliza la relación
entre los socios de un proyecto, organiza la colaboración
entre ellos y facilita la explotación de los resultados que se
puedan obtener.



• No perder de vista los objetivos del proyecto.

• Seguir cronológicamente los deliverables.

• Definir los mecanismos y responsabilidades para cumplir con los milestones.

• Establecer calendarios para elaborar y enviar los reports.

• Asignar responsabilidades por tareas.

• Establecer mecanismos para realizar un seguimiento continuo de la
ejecución y de los recursos consumidos durante el proyecto (financieros y de
personal).

b) Plan de trabajo



GANTT 



PERT 



• Conocer y analizar el consorcio durante las fases de la propuesta y negociación.

• Establecer procesos de comunicación efectiva durante la ejecución del proyecto.

• Solucionar los problemas que puedan surgir a los socios en cada momento.

• Asesoramiento en la ejecución de las tareas científicas, técnicas y financieras.

• Involucrar e incentivar a los socios para obtener resultados de alta calidad.

• Marcar pautas para el cumplimiento de las responsabilidades y

de los compromisos de cada socio.

c) Coordinación del consorcio en un entorno internacional



Como procedimientos administrativos:

• La firma del GA y CA.

• La tramitación de amendments al contrato.

• Gestiones y consultas con el Project Officer y el

Project Technical Advisor.

• Organización de la documentación generada.

• Información administrativa en los reports.

d) Gestión administrativa



e) Gestión técnica/financiera

• Reuniones (Kick-off Meeting-Closing Meeting).

• Desarrollo y supervisión de deliverables.

• Consecución de objetivos y milestones.

• Actualización de la web y del Participant Portal.

• Control interno de gastos.

• Seguimiento del presupuesto/ financiación de los socios.

• Auditorías.

• Corrección de desviaciones técnicas/financieras.



Se presentan por el coordinador 60 días después del final de cada periodo.

• Desarrollo de los Periodic/Final reports.



f) Impacto

• Actividades de comunicación y difusión (tipo de
actividad, audiencia, objetivo, fecha, lugar, etc.) + lista
de artículos científicos (autores, título, etc.) y medio de
publicación.

• Información de protección de los resultados-IPR
(solicitudes de patentes, marcas, etc.) y del plan de
explotación (tipo de resultado, propietario, uso de
patentes u otro tipo de derecho IPR, sector/es de
aplicación, modo de explotación, calendario previsto,
etc.)



Éxito del 
proyecto
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